


artrZmedio
HAaCKAatThon

2020

Inhalt

art2media in Zahlen

Wo werben? ............

WET WITDT? 1o 13
WGAS EITEICNENT? . .ovvvi e 15

Muhldorfer Wahlkampf
Gummiwerk Kraiburg
Hovels Busbetrieb

INES IT

Fuhrmann Nutzfahrzeuge....
BY EDER

Metzgerei Alber
Werbeanzeigen skalieren
Das Team

art2media Spielwiese

Wer, was und wo?

Die Antwort lautet... Sie + wir

In dieser artstation-Ausgabe steht das Thema Online-Marketing im Vordergrund. Sie als
Kunde standen und stehen wie immer trotz der turbulenten Zeit in unserem Fokus. Wir
haben uns dieses Jahr intensiv in den Bereichen Marketing und Skalierung von Ums&it-
zen im Onlinehandel fur Sie weitergebildet. Unser Fokus lag dabei auf Skalierung von
verkaufsfordernden MaBnahmen fur Onlineshops, Welbsites und Social-Media-Kandlen.
Unsere zweiwdchige MaBnahme lief unter dem Codenamen ,Hackathon 2020". Aber
was genau ist ein Hackathon und was bringt er Ihnen als Kunde. Was aussieht wie ein E-
Sport-Event mit Zockern, ist in Wirklichkeit eine Veranstaltung, bei der innovative Projekte
gestartet, ungewodhnliche Ideen entwickelt und wichtige Kontakte geknupft werden
— quasi eine produktive Konferenz fur kreative Kdpfe und Entwickler. Im Rahmen eines
solchen Hackathons arbeitet man fur einen begrenzten Zeitraum an einem Thema und
erreicht dabei mitunter erstaunliche Ergebnisse.

Unter anderem sind dabei mehrere Online-Plattformen aus unterschiedlichen Branchen
entstanden. Diese Onlineshops dienen uns als Spielwiese fur neue moderne Skalierungs-
und MarketingmaBnahmen sowie A/B-Tests. Dieses Wissen geben wir selbstversténdlich
gerne so weiter, dass Sie weiterhin wie gewohnt von unserem Know-how profitieren kdn-
nen. Auf Seite XX finden Sie weiterfUhrende Informationen zum art2media Hacka-
thon 2020 und den Plattformen.

Ich mdchte Sie nicht mit Corona-Floskeln langweilen. Daher kurz im Schnelldurchlauf...
unser art2media Team ist der Meinung, dass Corona gerne wieder verschwinden darf.
LOL, so einfach wird es wahrscheinlich leider nicht. Corona hat uns gezeigt wie wichtig
es ist, Kunden wie Sie zu haben, mit denen man auf Augenhdhe sprechen kann, mit
denen man gemeinsam an einem Strang ziehen kann, um gemeinschaftlich weiter-
zukommen. Daher auch dieses Jahr vielen Dank fur die tollen Projekte und den Zu-
sammenhalt. Wir freuen uns auf weitere tolle Projekte und wunschen Ihnen besinnliche,
frohe und gluckliche Weihnachtstage und fur das kommende Jahr Zufriedenheit und
Frohsinn!

PS: Bei dieser Gelegenheit mdchten wir uns auch nochmals bei unseren art2medio-
Teammitgliedern bedanken, die in den letzten Jahren und dieses Jahr eine besonders
Uberragende Leistung abgeliefert haben, inr macht uns zu dem, was wir sind — die
art2media Kreativagentur. Alex und ich schétzen Euren Einsatz Uber allen MaBen, 1000
Dank fur Eure kreativen Ideen und Euren beispiellosen Einsatz.

Danke Jessica, Simon, Marcus, Christopher, Franzi, Monika und Carsten.
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Kunden im Kundenstamm Standorte bei google my Business
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i

Webprojekte bei Analytics verwaltete Facebook-Seiten
bei uns gehostete Webprojekte Kunden mit Wartungsprojekten

Webprojekte in der Search Console verwaltete Instagram-Seiten

verwaltefe google Ads Konten 8 |

verfagbare Arbeitsplatze



Wo werben?
'm InNternertl

lhre Kunden im Internet
nDassgenau erreichen!

Das Infernet ist das wichtigste
und gréBte Werbemedium.

Den Kontakt zu Ihren Kunden
gestalten Sie im World Wide Web
individuell und passgenau.




Als Werbemedium ist das Internet in den letzten zwei Jahrzehnten rasant gewachsen.
In seiner Bedeutung hat es inzwischen alle anderen Werbeformen Uberholt. Ohne
Onlinewerbung und Onlinemarketing kormmt heute kaum ein Unternehmen aus, wenn
es seine Wettbewerbsposition erhalten und optimieren will.

Im Internet erreichen Sie Ihre Kunden regional, national oder in einem internationalen
Rahmen. Gleichzeitig gestalten Sie die Kommmunikation mit ihnen individuell und pass-
genau. Fur die digitale Kundenkommunikation Ihres Unternehmens und personalisier-
te Onlinewerbung stehen Ihnen neben den Suchmaschinen und den sozialen Medien
klassische und gut etablierte Kandle zur Verflgung:

B Die Webseite Ihres Unternehmens
B |hr Onlineshop

B Newsletter

B Digitale Pressearbeit

Wichtig ist vor allem, dass Sie fur lhre Onlinewerbung einen professionellen Partner
haben, der die Wlnsche Ihres Unternehmens und lhrer Kunden kennt und lhre Werbe-
maBnahmen mit exzellenten Standards in die Praxis umsetzt.

art2media - Kreativagentur
far Ihr Onlinemarketing

Als Allround-Kreativagentur bringt art2media umfangreiche Online- und Offline-Exper-
tisen mit, die wir nutzen, um Ihr Geschdft weit nach vorn zu bringen. Im Bereich der
klassischen Onlinewerbung bieten wir Innen die folgenden Leistungen an:

H Erstellung und Optimierung von Welbseiten und Onlineshops
B Webentwicklung und Onlinemarketing
B Konzeption von Newslettern und Presseinformationen

Far ein unverbindliches Beratungsgesprdch kontaktieren Sie uns bitte. Zu diesem Termin
lernen Sie uns und unsere Arbeitsweise kennen. Wir erfahren, welche aktuellen Anforde-
rungen Sie und Ihr Unternehmen an professionelles Onlinemarketing haben und welche
Leistungen Sie sich von uns wlnschen.




Wo werben?

N den
Such-
maschinen!




Google & Co. sind die erste Anlaufstelle, wenn Menschen im Inter-
net nach Informationen suchen. Fur eine bestimmte Suchanfrage
verweisen die Suchmaschinen auf der Grundlage eines indexierten
Datenbestandes auf themenrelevanten Content — dabei kann es sich
um Text, Fotos, Videos und andere Medien handeln. Die Suchmao-
schinen-Bofts sind so programmiert, dass sie die im Netz verflgbaren
Informationen nach Qualitét und Relevanz bewerten. Dafur kommt
heute auch Kunstliche Intelligenz (KI) zum Einsatz. Klassische SEO zielt
auf die Optimierung einer Welbseite fur die organische (unbezahlte)
Suche ab und entfaltet hierbei einen sehr hohen werblichen Effekt.
Bei Suchmaschinenwerbung (SEA, Search Engine Advertising) geht es
dagegen um das Schalten kostenpflichtiger Kampagnen.

Google dominiert den

Suchmaschinenmarkt

In Deutschland und in vielen anderen Landern ist Google bisher der unangefochtene Sieger auf dem
Suchmaschinenmarkt. Der Marktanteil des Internet-Giganten bel&uft sich hierzulande (Status: September
2020) auf 86 % bei der Desktop-Suche, knapp 98 % bei der Smartphone-Suche und 95 % bei der mobilen
Suche mit dem Tablet. Der einzige relevante Wettbewerber ist bis auf Weiteres die Microsoft-Suchmaschine
Bing mit einem Marktanteil von knapp 8 % auf Desktops und etwas mehr als 3 % auf Tablets. Die Bing-
Smartphone-Suche sowie andere Suchmaschinen sind in Deutschland nahezu bedeutungslos.

art2media - die SEO-Experten

Als Full-Service-Agentur bieten wir unseren Kunden auch umfassende Leistungen in den Bereichen Such-
maschinenoptimierung und Suchmaschinenwerbung an. Unsere Leistungen fUr Sie umfassen die folgen-
den Bereiche:

B Organische SEO fur Google (allgemein und Landingpages)
B Google Ads

B Google Displaynetzwerk

B Google My Business

B Bing Ads



Wo werben?
N den
sozialen
Netzwerken!

Die sozialen Netfzwerke sind
fur viele Nutzer der wichtigste
digitale Kommunikations-
kanal — fur Unfernehmen sind
sie Reputations- und Traffic-
Produzenten.




Mit Thren Kunden
inNteraktiv kommunizieren

Social-Media-Marketing ist in vielen Unternehmen ein umstrittenes Thema. Was kénnen die sozialen Netzwerke als Werbekanal wirklich leis-
ten? Soll ich mit einem einfachen Account in den Dialog mit potenziellen Kunden freten oder bezahlte Werbung schalten? Welche zeitlichen
Ressourcen sind fur die Pr&senz meines Unternehmens in den sozialen Medien nétig? Welchen Content brauche ich dafur? Kann ich mein
Business damit tatséichlich voranbringen? Unsere Antwort: Auf Social Media sollten Unternehmen heute grundsétzlich nicht verzichten.

Vorteile von Social-Media-Marketing

Mit Social-Media-Marketing nutzen Sie Vorteile in zwei unterschiedlichen Bereichen: Sie steigern sowohl den Traffic lhrer eigenen Internetprd-
senz als auch die Umsdtze Ihres Unternehmens, indem Sie deutlich an Reichweite gewinnen. Die sozialen Medien haben sich inzwischen als
alternative Traffic-Treiber profiliert. Sie generieren qualifizierte Leads sowie Conversions, so dass sie auch als Umsatztreiber wirken, wobei sich
die Kaufintentionen der Nutzer je nach Plattform unterscheiden. Sie unterstUtzen die Sichtbarkeit Ihrer Marken bei den Suchmaschinen, da
SEO-optimierte Social-Media-Présenzen in der organischen Suche ausgewiesen werden.

Hinzu kommen sogenannte ,weiche Grinde™ — in den sozialen Netzwerken profitiert Inr Unternehmen in besonders starkem MaBe von Emp-
fehlungen, die durch andere Nutzer abgegeben werden. Studien zur Werbewirkung zeigen, dass hieraus ein deutlich positiver Einfluss auf die
Kaufentscheidung resultiert. Gleichzeitig erméglicht Social Media wirkungsvolles und interaktives Storytelling — Inr Unternehmen wird von den
Nutzern hierdurch als spannend und authentisch wahrgenommen. Sie erhalten ein direktes Feedback zu Ihrem Unternehmen, Ihrer Marke
und zu Ihren Angeboten. Zudem beeinflusst der Dialog in den sozialen Netzwerken die Kundenbindung und die Reputation von Unternehmen
positiv.

Social-Media-Marketing mit art2media

Als Kreativagentur mit umfassenden digitalen Expertisen entwickelt art2media fur Inr Unternehmen eine wirkungsvolle Social-Media-Strategie.
Wir tbernehmen fur Ihr Unternehmen die Konzeptentwicklung, die Ressourcenplanung, die Schaltung von Kampagnen und optional auch
die Content-Betreuung des Accounts. Selbstverstandlich beraten wir Sie auch dazu, welche Social-Media-Plattformm am besten zu Ihren Mar-
keting-Zielen und zu Ihrem Unternehmen passt. Unsere Arbeitsfelder im Social-Media-Bereich sind Facebook, Instagram, Pinterest und YouTube
(jeweils organische Medienprésenz und bezahlte Werbung).



WO werben?
Offlinel




Klassische Werbung hat

in der digitalen Ara ihre

auch

Bedeutung nicht verloren.

Viele Unternehmen setfzen

nach wie vor auf Print-
Medien wie Broschuren,
Flyer und Plakafte.

Ein langgehegtes Vorurteil bei Werbetreibenden und in der Werbe-
branche |&Guft darauf hinaus, dass klassische Werbemittel und ins-
besondere Print im Digitalzeitalter nicht mehr wirken k&énnen. Die
Adressaten von Markenkommunikation und Werbung haben deutlich
andere Praferenzen — ihre Informationen zu Marken und Produkten
wollen sie aus dem Internet beziehen.

Die Praxis zeigt, dass der Anteil an Print-Werbung insgesamt zwar ab-
genommen hat —jedoch sind auch diese Werbeformen nach wie vor
gefragt und kdbnnen hohe Wirksamkeit entfalten. Hierbei spielen ver-
schiedene Fakforen eine Rolle:

B Print-Werbung ist fur Unternehmen eine Méglichkeit, ihre Kunden
direkt zu erreichen.

B Printmedien bieten je nach Verwendungszweck und Gestaltung
eine hochwertige haptische Erfahrung, die Glaubwurdigkeit und
Vertrauen schaffen kann.

B Print-Werbung ist hochgradig individualisierbar.

Vor allem im Premium-Segment,
beispielsweise bei
oder hochwertigen Kunden-Magazinen, steht sie fur Nachhaltigkeit
und Authentizitat. HierfUr sind auch Designfaktoren von Bedeutung
— durch die Qualitét von Papier, Druck und Grafik stellen solche Publi-
kationen inre Wertigkeit heraus.

Unternehmensbroschlren, Geschdftsberichten

Professionelle Offline-Werbung von art2media

Als Allround-Kreativagentur bieten wir unseren Kunden auch das ge-
samte Leistungsspektrum an Offline-Werbung an. Wir entwerfen Ihr
Firmenlogo und wirksame Gestaltungskonzepte fur lhre Corporate
Identity. Im Printbereich entwickeln und produzieren wir Ihre Flyer, Pro-
spekte, Kataloge, Broschuren, Magazine und andere Unternehmens-
publikationen.

Weitere Dienstleistungen von art2media im Bereich der Offline-Wer-
bung sind Plakatwerbung und Standortmarketing. Unsere professio-
nellen Fotografien, Videos, Visuadlisierungen und Multimedia-Formate
sind sowohl offline als auch in digitalen Kommunikationskan&len ein-
setzbar. Optimale Wirksamkeit |hrer WerbemaBnahmen erzielen Sie,
wenn Sie fur Print und andere Offline-Werbeformen sowie fur |hr digi-
tales Marketing eine integrierte Strategie entwickeln.



o werpben?
AUuf digitalen
Marktpldtzen!

Die Prdsenz auf digitalen Markt-
pldtzen wie Amazon und ebay
bietet unabhdngigen Handlern
gute Umsatzchancen. Optimale
Sichtbarkeit gewinnen Sie durch
gezielte Werbung.



Die Dynamik zwischen organischen (kostenlosen) Suchanfragen und bezahlten Anzeigen bzw. sogenann-
ten Sponsored Products hat sich auf den groBen E-Commerce-Plattformen wie Amazon oder ebay in den
letzten Jahren stark verdndert. Urspringlich konnten Anbieter allein durch ihre Présenz auf der Plafttform
gute Sichtbarkeit erwarten - inzwischen ranken bei den Suchanfragen Uberwiegend Sponsored Products
auf den ersten Platzen. Um ihre Sichtbarkeit auf den digitalen Marktpl&tzen zu optimieren und zufrieden-
stellende Umsdatze zu erzielen, kommen kommerzielle Anbieter ohne Anzeigenschaltungen und Kampag-
nen nicht mehr aus.

Zudem sind Anzeigenkampagnen ein hervorragendes Instrument, um Uber die Besucher Ihres Online-
shops umfassende Informationen zu erhalten. Beispielsweise erhalten Sie je nach Plaftform Kauf- und
Transaktionsdaten, die ausweisen, welche Handlungen potenzielle Kunden ausfUhren, nachdem ihnen
Ihre Werbung eingeblendet wurde. Auf der Grundlage dieser Daten ist es médglich, Kompagnen und lhre
Angebotsprésentation auf der Plattform fur bestimmte Zielgruppen zu optimieren.

Erfolgreiches E-Commerce mit art2media

Als Allround-Kreativagentur mit starkem digitalen Fokus unterstutzen wir Sie dabei, Inr Unternenmen, Ihre
Produkte und lhre Marke auf Amazon und ebay erfolgreich und verkaufsstark zu présentieren. Wir opti-
mieren lhren Onlineshop und entwickeln Anzeigenkampagnen, mit denen Sie |hre Zielgruppen erreichen
und von lhren Angeboten Uberzeugen. Auch regionale Anbieter kbnnen unsere Leistungen fur bessere
Sichtbarkeit im E-Commerce in Anspruch nehmen - unter anderem planen und realisieren wir Inren wir-
kungsvollen Werbeauftritt mit ebay Kleinanzeigen Plus.




Wer wi

Indusftrie

Professionelles Marketing fur
Wettbewerbs- und Zukunffts-

fahigkeit

Industriebetriebe miissen sich gegen scharfen Wettbewerb behaupten -
durch professionelles Marketing heben sie sich gegeniiber ihren Wettbewerbern ab.

Freizeitanbieter
Digitales Marketing

schafft Referenzen

Fir nachhaltigen geschdftlichen Erfolg sind Freizeitanbieter darauf
angewiesen stéindig neue Kunden zu generieren - wirkungsvolles
Marketing ist dafiir unverzichtbar.

rot?

Gesundheit

Neue Kunden und
Patienten von Ihren
Kompetenzen
Uberzeugen

Gesundheitsdienstleister agieren in einem Wachstumsmarkt — durch
professionelles Marketing schaffen Sie Vertrauen und sprechen neue
Kunden und Patienten an.




Attraktiv durch

Offentlichkeitsarbeit
und Werbung

Jede Gemeinde ist so einzigartig wie die Menschen, die in ihr leben.
Offentlichkeitsarbeit und Werbung unterstiitzen Attraktivitét und ein
positives Image.

Gastronomie

lhre Gdaste durch
professionelle Werbung
Uberzeugen

Gastronomen miissen sich in einem scharfen Wettbewerb behaupten.
Durch professionelle Werbung stellen sie ihre Einzigartigkeit heraus.

Einzelhandel

Wettbewerbsvorteile durch
professionelles Marketing

Durch einen professionellen Marketing-Mix in Online- und Offline-Medien verschaffen
sich Einzelhdandler Vorteile im Wettbewerb.

Handwerk
Durch digitales Marketing
neue Kunden generieren

Handwerker, die aktives Marketing betreiben und dabei auf Digitalisierung setzen,
schaffen Wettbewerbsvorteile fiir ihr Unternehmen.




Was

erreichen?

U

Durch Zielgruppenfokussierung und

msatz steigern

optimale Sichtbarkeit im Internet

Mit auf lhre Zielgruppen fokussierter Werbung und
optimaler Sichtbarkeit im Internet kdnnen Sie die
Umsdtze Ihres Unternehmens betrachtlich steigern.

Unabhdéngig von Branche und UnternehmensgréBe
sind Firmen auf wirkungsvolles Marketing und Wer-
bung angewiesen, um ihre Wettbewerbsposition
nachhaltig zu sichern und ihre Umsdatze zu steigern.
Je nach Geschdftsmodell geben Unternehmen an,
dass sie durch zielgruppengerechte Werbung sehr
deutliche Umsatzspringe erreichen kdnnen. In der
digitalen Ara steht Innen dafir neben konventionel-
len Werbemitteln das gesamte Instrumentarium des
Onlinemarketings zur Verflgung.

Mitarbeiter

Corporate Branding und Employer Branding

Auf dem Arbeitsmarkt sind qualifizierte Mitarbeiter hart umk&émpft. Die
Entwicklung Ihrer Unternehmensmarke und Employer Branding tragen
zu lhrer Attraktivitét als Arbeitgeber bei.

Der Fach- und Fuhrungskr&ffemangel ist seit Jahren ein in den Unter-
nehmen und den Medien intensiv diskutiertes Thema - eine Tatsache
ist: Firmen, die sich im ,Kampf um die Talente™ gut behaupten kdn-
nen, sichern damit inre Wettbewerbs- und Zukunftsfahigkeit.

Um bestehende Mitarbeiter an das Unternehmen zu binden und fur
Bewerber attraktiv zu sein, ist ebenso wie fur Inre anderen Leistungsan-
gebote ein aktiver Markenaufbau wichtig. Ihre Unternehmensmarke,
Ihr Employer Branding und Ihre Produktmarken wirken dabei eng zu-
sammen - gleichzeitig sollten Sie |hre Unternehmens- und Arbeitge-
bermarke mit gezielten Strategien entwickeln.

Neukunden generieren

Durch spannende Angebote und Sichtbarkeit im Internet

Neue Kunden erreichen Unternehmen heute vor allem im Internet - eine zielgruppen-
gerechte Marketingstrategie bringt qualifizierten Traffic auf Ihre Seiten.

FUr nachhaltiges Wachstum und Expansion sind Unternehmen darauf angewiesen,
neue Kunden zu akquirieren — das Internet ist heute das wichtigste Medium dafur. Poten-
zielle Kunden informieren sich durch Recherchen in den Suchmaschinen, in den sozialen
Medien und Uber digitale Produktbewertungen Uber Angebote, die sie interessieren
kébnnen. Wenn Sie es schaffen, sie mit Inrem digitalen Werbbeauftritt und dem Inhalt Ihrer
Webseite von den Alleinstellungsmerkmalen lhres Unternehmens und seiner Leistungen
zu Uberzeugen, haben Sie exzellente Chancen, dass aus zufdlligen Seitenbesuchern
reale Kunden werden.

Wichtig fur die Neukundenakquise ist, dass Sie die Wlnsche und Bedurfnisse lhrer Ziel-
gruppen kennen und lhre WerbemaBnahmen konsequent daran orientieren. Aspekte
sind hier die Auswahl der richtigen Keywords fur SEO und Suchmaschinenwerbung, die
Auswahl von Kommunikationskand&len, in denen Ihre potenziellen Kunden ohnehin aktiv
sind, vor allem aber aktueller, zielgruppensperzifischer und hochwertiger Content, mit
dem Sie die Qualitét und die Alleinstellungsmerkmale Ihrer Angebote unterstreichen.



Kundenbinduno

Far ein starkes, zukunftsfahiges Geschdaft

Eine gute Kundenbindung stérkt Ihr Unternehmen dauerhaft. Durch
personalisierte Werbung und fortlaufende Kontakte schaffen Sie die
Voraussetzungen fiir loyale Kunden.

FUr die Herstellung einer nachhaltigen Kundenbindung gibt es mehr
als einen Grund:

B Der Aufwand fur die Neukundengewinnung ist betréchtlich héher
als fur die Pflege des bestehenden Kundenstamms.

H Sie kennen Ihre Kunden — und Ihre Kunden kennen Sie. Hierdurch
sind Sie in der Lage, Kundenbedurfnisse in optimaler Weise zu er-
fullen.

B Zufriedene Kunden schaffen far Ihr Unternehmen Referenzen.
Empfehlungen bringen Innen neue Interessenten und reale Kunden
— hiermit sind in der digitalen Ara nicht nur Mund-zu-Mund-Propa-
ganda, sondern auch digitale Empfehlungen gemeint.

B Kunden, die die Qualitat Inrer Angebote und Ihres Service bereits
kennen, sind in der Regel auch bereit, dafur einen etwas hdheren
Preis zu zahlen.

B Eine gute Kundenbindung férdert Cross-Selling- oder Upselling-Ver-
k&ufe. Entsprechende Angebote steigern in der Regel auch die Zu-
friedenheit mit Ihrer Beratungs- und Service-Qualitat,

Nachhaltiger Markenauflbbau durch
reichweitenstarkes Marketing

Unternehmensangebote entfalten fiir sich genommen nur geringe
Uberzeugungskraft - Konsumenten erwarten Marken, die ihnen auch
einen ideellen Mehrwert bieten.

Verbraucher bewegen sich in einer Markenwelt, die inre Kaufentschei-
dungen nachhaltig beeinflusst. Dabei geht es nicht nur um den un-
mittelbaren Nutzen, der mit einem Produkt oder einer Dienstleistung
verbunden ist, sondern auch um deren ideellen Mehrwert. Uberzeu-
gungskraft gewinnen Ihre Marken dann, wenn sie lhren Kunden auch
die Werte Ihres Unternehmens und damit Identifikationsmoglichkeiten
vermitteln.

Allerdings kann eine Marke ihre Wirkung nur entfalten, wenn sie ei-
nen bestimmten Bekanntheitsgrad erreicht hat. Grinder und kleinere
Unternehmen stehen in der Regel vor der Aufgabe, inre Marken erst
einmal bekannt zu machen. Das Infernet ist das optimale Medium da-
far. Mit zielgruppengerechtem und professionell gestaltetem digitalen
Marketing erzielen Sie hohe Reichweiten. Alternativ haben Sie damit
die Moéglichkeit, regionale und lokale Kundengruppen zielgerichtet
anzusprechen.

Veranstaltungen

Eventmarketing mit art2media

Eventmarketing ist ein sehr effizientes Marketinginstrument, mit denen
Sie die jeweilige Zielgruppe personlich und direkt erreichen.

Eventmarketing ist eine spezielle Form des Marketings — Firmen orgao-
nisieren Veranstaltungen fur inre Kunden, Geschdftspartner oder an-
dere Ziel- und Interessengruppen, die fur das Unternehmen von Be-
deutung sind. Hiermit schdrfen sie ihr Markenprofil — die Zielrichtung
dabei kdbnnen Produktmarken, aber auch die Unternehmens- oder
Arbeitgebermarke sein. Ebenso tragt Eventmarketing zum Reputati-
onsaufbau des Unternehmens bei. Je nach Charakter der Veranstal-
tung kann ein weiteres Ziel auch darin bestehen, direkte Umsd&tze zu
generieren.

Vermarktet werden im Rahmen des Eventmarketings Veranstaltun-
gen, auf denen die anvisierten Zielgruppen in einer lockeren und zum
Teil informellen Atmosphdre zusammenkommen. Bei den zu vermark-
tfenden Events kann es sich um kulturelle Angebote wie Konzerte oder
Sportveranstaltungen, Sponsoring-Veranstaltungen, einen Messeauf-
fritt und andere Formate handeln. Erreichen wollen die Veranstalter
damit vier grundlegende Ziele:

B Informationen vermitteln
B Emotionen erzeugen

B Aktionen initiieren

B Motivation begriunden



I\/I Nldorfer
Wahlkampf

Wir haben Michaoel Hetz]

Mmit den Unabhdngigen

Muhldorfern zum Wahlsieg

begleitet!




Wer die Wah!| hat...
..hat mit uns NICHT die Qual.

Unter dem Hashtag #UMdenken2020 unterstUtzten wir den Wahlkampf der UM mit diversen MaBnahmen.
Von Riesenplakaten Uber Merchandising, von Social Media Posts bis zur Fotogestaltung der Wahliplakate,
von der Gestaltung der Broschuren bis zur Webseitenerstellung wurden alle verfugbaren Marketingkandle
fur einen erfolgreichen Wahlkampf genutzt.

Schdn, dass wir Teil eines erfolgreichen Teams sein durften, denn Michael Hetzl wurde zum neuen Muhl-
dorfer Burgermeister gewdhlit und die Unabhdngigen Muhldorfer konnten die Anzahl inrer Sitze im Stadtrat
erhdhen.

Hier gehts zur Website: www.unabhaoengige-muehldorfer.de

#FUMdenken



SpaB in der Ausbildung

Das Fotoshooting war sowohl fur die Azubis des Gummiwerk
KRAIBURG als auch fur uns ungezwungen und lustig — und das sieht
man auf den Fotos der Ausbildungskampagne!

Bunte Farben, strahlende Gesichter und ein modernes Design sorgen
von nun an fur viele motivierte Bewerbungen im Gummiwerk. Die
WerbemaBnahme umfasste neben Shooting und Fotobearbeitung
auch groBe Plakate sowie kurze Ausbildungsvideos.

Die Videos wurden an den jeweiligen Arbeitspldtzen der jungen Mit-
arbeiter gedreht und bei uns in der Agentur zu informativen sowie
optisch sehr ansprechenden Videos geschnitten und bearbeitet.

WACHSE UBER DICH HINAUS
IM RAHMEN UNSERER
AUSBILDUNG

Vorname Nachname
Auszubildener Beruf

Summiwerk KRA




Hovels
Busbetrieb

Neukunde
aus Trostberg

Wir freuen uns die Hovels GmbH als unseren Kunden
begruBen zu durfen. Mitte des Jahres 2020 kam die
GeschdaftsfGhrung auf uns zu. Nach dem Kennenler-
nen und der Angebotserstellung konnten wir dann
mit den neuen Projekten beginnen.

Zum einen gestalteten wir das Reiseprogramm fur
2021 - ein 12-seitiger DIN-lang-Flyer mit allen not-
wendigen Infos, so dass der direkten Buchung des
Ausfluges oder des Urlaubes nichts mehr im Wege
steht. Das Design ist modern und freundlich und das
bestehende Logo wurde harmonisch integriert.

Weiter geht es demndchst mit einer neuen Website
— Wir freuen uns riesig darauf!



[N ES

Das Design des erfolgreichen Unternehmens erhielt von uns einen um-
fassenden Rebrush. Im Zuge der Umstrukturierung der Firma gestalte-
ten wir ein neues Logo- und Farbleitkonzept, das wir mit einem um-
fassenden Styleguide ausbauten. Layoutbeispiele von Flyer, Plakaten
und weiteren Werbemitteln gelten als Gestaltungsvorgabe, um einen
einheitlichen Auftritt des Unternehmens gewdhrleisten zu kdnnen.

Ein ,state-of-the-art”-Internetauftritt ist far ein IT-Unternehmen nao-
tarlich Pflicht. In enger Abstimmung mit dem Kunden haben wir ein
modernes responsives Design erstellt, das ein professionelles Erschei-
nungsbild mit schicken Animationen verbindet. Verschiedene Berei-
che sind durch das Farbleitsystem leicht zu erkennen. Wir freuen uns
bereits darauf, die Website noch weiter auszubauen.

Die Seite wird bereits vom Kunden selbst durch Newseintrage ergénzt,
auBerdem werden mit unseren Vorlagen regeimdBig Newsletter zu
verschiedenen [T-Themen verschickt.

IN=S 1

LOSUNGEN. WEITBLICK. ERFOLG.

LOsungen.
Weitblick.
rfolg.



FUuNrmann
Nutzfahrzeuge

Full-Service + Innovationen

Wie jedes Jahr haben wir auch heuer viele einzig-
artige Projekte mit Fuhrmann Nufzfahrzeuge umge-
setzt. Mittelpunkt der Werbekampagnen waren hier-
bei Videos fur den Online-Bereich — ganz im Trend
der neuen Medien und Social Media. Inhalte waren
neue Aktionen, Fahrzeugvorstellungen oder auch
neue Serviceleistungen des Unternehmens. Mit viel
Elan und Freude filmten wir vor Ort in Erharting oder
erhielten das Rohmaterial direkt vom Kunden, das
wir dann in Form brachten und auf sémtlichen On-
line-Kandlen wie YouTube, Instagram, Facebook,
Google und der eigenen Website verdffentlichten.

Die Mischung machts! Neben den modernen Vi-
deo-MaBnahmen wurde nicht auf die herkdbmmili-
chen Printmedien verzichtet, sodass wir Zeitungsan-
zeigen und Mailings gestalteten.

Wir freuen uns jedes Mal auf neue spannende Pro-
jekte und Ideen aus der innovativen Nutzfahrzeuge
Service GmbH aus Erharting.



BY EDER

Unser langjahriger Kunde BY EDER ist stets auf
hochste Qualitét bedacht, was sich im Online- und
Offlinebereich deutlich zeigt. Die Vielfalt der hoch-
wertigen LINDBERG Modelle wird auf der Website
in Form von technisch erstklassigen Konfiguratoren
gezeigt — offine werden sie in umfangreichen Bro-
schuren présentiert.

In den letzten Jahren entstanden bereits Kataloge
fur die exklusive ,Precious Kollektion™ sowie
fur die Linie ,n.o.w. titanium®. FGr die kleinsten
LINDBERG und Optik Meister Eder Fans findet man
die richtige Brille im KIDS Katalog.

Zurzeit ist eine weitere Broschure in Planung und Be-
arbeitung: Die besondere Kollektion ,air titanium
rim™ wird mit hochklassigen Fotos und informativen
Details ausgeschmuckt,

Eleganz.

Qualitat.
Vielfalt.
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Metzgerel

Alber

Der 2014 von uns erstellte Onlineshop der Metzgerei
Alber wurde in den letzten Jahren sehr erfolgreich.
2019 haben wir begonnen den inzwischen veralte-
ten Shop zu erneuern und entwickelten verschie-
denste neue Funkfionen fUr Nutzer und Betreiber.
Nach mehreren Monaten Entwicklungszeit konnten
wir den Shop 2020 live stellen. Der Relaunch hat sich
gelohnt, unser Kunde konnte von der besseren Usa-
bility und Suchmaschinenplatzierungen, mehr Traof-
fic und ein darauffolgendes Umsatzplus profitieren.

Optimierung.
elaunch,
serbility.
raffic.
uchmaschinen,

Umsatzplus.



Werbeanzeigen

skalieren

Werbeanzeigen skalieren -
perfekt fur IThr Umsatzplus!

Haben Sie auch schon einmal mit dem Begriff ,Skalierung™ Bekanntschaft gemacht?
Skalierung gibt es in unterschiedlichen Einsatzfeldern. Im Bereich Werbung dient sie
dazu, Ihr Marketing zu perfektionieren. Wir von art2media sind Profis fur die Skalierung
von Werbeanzeigen. Das Wichtigste zu dieser Methode haben wir fur Sie in diesem kom-
pakten Uberblick zusammengestellt.

Skalieren fUr mehr Umsatz

Bei Werbeanzeigen kébnnen Performanceoptimierung und Skalierung ein erfreuliches
Umsatzplus generieren. Skalierung macht Ihr Advertisement profitabler, indem Schwer-
punkte fokussiert werden. Verk&ufe und Leads sind dafur wichtige Beispiele. Durch Ana-
lysieren des Verhaltens potenzieller Interessenten kann die Werbung passgenau gestal-
tet werden.

Professionelle Werbeanzeigen mit A/B-Tests

Bei der Skalierung (und somit Optimierung) von Werbeanzeigen Uberprifen wir mit kom-
petenten Tests das ABC der Werbeeffizienz vom Anzeigenformat bis zur Zielgruppe. Die
Werbeanzeigen, die mit der hdchsten Effizienz punkten, werden tatséchlich eingesetzt
- und zwar bei der Zielgruppe, bei der das meiste Interesse bestehen durfte.

Die Hauptphasen der Skalierung sind also
B Tracking

H Testing

B Auswertung

B Anzeigenschaltung

Basis fur die Skalierung ist immer das von Ihnen de-
finierte Budget. Dieses wird mit der wichtigen Kenn-
zahl des ROI (Return of Investment) exakt gepruft
und bedarfsgerecht angepasst. Als besonders wirk-
sam hat sich diese Methode bei Onlineshops sowie
bei der Leadgenerierung bewdhrt.

Optimales Verhdltnis von Kosten
und Nutzen

Zugegeben: Eine Kampagne mit dem Ziel profes-
sioneller Skalierung ist in der Umsetzung aufwendi-
ger. In der Regel — das beweisen zahlreiche Werbe-
beziehungsweise Umsatzerfolge - ist sie aber auch
messbar effektiver. Wichtig ist naturlich die Pro-
fessionalitdt bei Planung und Umsetzung. Wir von
art2media nutzen hochwertige Techniken fUr die
Skalierung, unter anderem Facebook-Pixel, Conver-
sions-Tracking und Heatmaps.

Jetzt Umsdtze skalieren!

Nutzen Sie unsere kostenlose und unverbindliche
Erstberatung zum Thema Skalierung von Werbean-
zeigen fir mehr Umsatz.



ereinfachtes
orgehen einer ROAS = Return on Ad Spend

kalierungskampagne

Wichtigste Kennzahl, der ROAS zeigt wie viel €
Umsatz pro 1€ Werbeausgaben erwirtschaftet
wurden.

fur Onlineshops

Phase

Phase

Beispiel:
1.000 € Werbeausgaben / 27,22 ROAS
= 27.220 € erreichter Umsatz

Testkampagne mit A/B Tests von Zielgruppen und Werbeanzeigen (ROAS ist erstmal unrelevant)

Sieger aus Phase 1 verwenden um ,,Pixel“ weiter zu trainieren

»Lookalike* durch Ergebnisse der ersten Phasen aufbauen

Parallel zu Phase 3 sanfte Bugdeterhéhung bis maximaler ROIS erreicht ist

»Lookalike“ starten um weitere relevante Zielgruppen zu erreichen

Sanfte Budgeterhéhung der Lookalike bis maximaler ROI erreicht ist

Tagliche Kontrolle von ROIS und Anzeigenrelevanz bewerten

Kampagne auf weitere Lédnder ausweiten, bei Phase 2 beginnen

Sobald ROAS sinkt und unwirtschaftlich wird, erneut bei Phase 1 beginnen



DAs leam

Dieter Galambos Alex Heuberger

CEO CEO

Creative Direction « Web-Engineering Online Marketing « Photographer
08638 203 36 42 08638 203 36 41
d.galambos@art2media.com a.heuberger@art2media.com

Jessica Auer

Design & Visualization
Digital- & Printmedia

08638 203 59 70
j.auer@ari2media.com

Marcus Heuss

Sales- & Accountmanagement
Visualization

08638 203 59 25
m.heuss@ari2media.com



Christopher Pichlmaier

Online Marketing

Web-Development

08638 203 59 19
c.pichimaier@art2media.com

Web-Development
3D-Animation

08638 203 64 74
s.sick@art2media.com

JETZT BEWERBEN!

Dein Name

Wir brauchen Unterstuftzung!

Carsten Jaksch

Web-Engineering innovative und junge Team von art2medial!

Bewirb dich noch heute und komm ins

Web-Development Bis bald ;)

08638 203 59 19
c.jaksch@art2media.com




art2Zmedia
Spielwiese

Banner, Folien
& Co.

www.banner-king.de

GARTEN]

BERGER

Garten-
zubehor

www.gartenberger.de

Beton-M&bel

www.concretelab.de

- FURDEIN

ZUHAUSE.

Mobel, Kinder-
Deko & Co. kleidung,
www.wohnberger.de Spielzeug

& Co.

www.kleinundfrech.de
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Banner, Folien
& Co.

www.printbro.de

my

Banner mit
Naturmotiven

www.myfence.de

0
LIEBT
DEIN HRAUUNSDTIUE'\IQ , x
\/

Tiernahrung,

/ubehdr & Co.

www.mimiliebtrex.de

SCHﬂTTERBERG

DEINE ONLINE-KIESGRUBE

Steine, Kies
& Co.

www.schotterberg.de

SPORTIUP

LIVE UP YOUR LIFE, HEALTHY!

Nahrungsergdnzungs-
mittel, Sportzubehor
& Co.

www.sporfzup.de

Auf unserer art2media Spielwiese kbnnen wir uns
voll austoben! Mit all unseren Shops bilden wir
uns selbst stetig weiter und bleiben technisch auf

dem allerneuesten Stand.

bedienen wir
amtliche Branchen

“
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(art2media

Kreativagentur

Findet uns Kontaktiert uns
ari2media Kreativagentur OHG Telefon: 08638 203 36 41
Berliner Str. 15 Fax: 08638 203 36 43

84478 Waldkraiburg E-Mail: kontakt@art2media.com

www.art2media.com




